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Enersize Oyj: Kvartalsredogorelse for det forsta kvartalet 2019

Enersize Oyj ("Enersize”) avlagger harmed kvartalsredogérelse fér perioden januari — mars 2019. Vanligen
notera att detta inte ar en finansiell rapport utan en sammanstallning av de mest vasentliga handelserna under
det gangna kvartalet. | enlighet med kraven i Nasdaq Stockholm First Norths regelverk sldapper Enersize
finansiella rapporter pa halv- och helarsbasis.

Vasentliga handelser under det forsta kvartalet 2019

e Enersize erhdller en order fran Stora Enso Paper AB (”Stora Enso”). Ordern avser systematisk
lackagesokning med mjukvarusystemet LEAQS med eventuellt paféljande reparation av
tryckluftssystemet pa Stora Ensos fabrik pa Nymolla Bruk. Ordern har avtalats genom foérsaljning
genomford av Enersizes och LEAQS forsaljningspartner pa den svenska marknaden, Momentum
Industrial AB (“Momentum”).

e  Enersize beslutar att, i enlighet med ingatt avtal den 6 november 2018, férvarva samtliga aktier i Airdev
AB (”Airdev”) som innehar rattigheterna till mjukvaran LEAQS. | syfte att fullfélja forvarvet av Airdev har
Enersizes styrelse beslutat att genomféra en riktad emission av aktier om totalt cirka 2 MSEK till kursen
3,50 SEK, vilken har beslutats av styrelsen med stéd av bemyndigande fran extra bolagsstamma den 28
november 2018.

e Enersize ingar samarbete med Bo Kuraa, internationellt erkdnd expert inom tryckluftsoptimering, samt
omformar ledningsgruppen. Den nya ledningsgruppen bestar av VD Anders Sjogren, marknads- och
forsaljningschef Daniel Winkler och Mekanikingenjér Bo Kuraa.

e Enersize erhaller projektfinansiering om EUR 250 000 fran huvudagaren Loudspring Oyj (“Loudspring”),
som en del i deras tillvaxtfinansieringsprogram fran NEFCO (Nordic Environmental Finance Corporation).
Projektfinansieringen ar avsedd att ge utrymme for fortsatt utveckling av Enersizes kinesiska projekt i
forbindelse med den storre satsning pa Europamarknaden som Enersize paborjade i samband med
forvarvet av LEAQS under Q4 2018.

e Enersize beslutar, som en del av sin finansieringslésning med Formue Nord Fokus A/S ("Formue Nord”),
att emittera totalt 44 229 680 teckningsoptioner dels till Formue Nord och dels till Enersizes befintliga
aktiedgare. Handel i teckningsoptionerna inleds den 14 mars 2019.

e  Enersize erhaller ett slutférelaggande fran Patent- och registreringsverket ("PRV”) vilket innebar att PRV
avser att godkdnna den svenska patentansdkan som inlamnades 2018-09-03 och som tdcker en
nyutvecklad metod for matning och kvantifiering av energieffektivitet och besparingsgrad som ej
paverkas av variationer 6ver tid i en fabriks tryckluftskonsumtion. Beslutet innebar att endast ett antal
administrativa steg aterstar innan ett slutligt godkdnnande kan utfardas.

Viasentliga hiandelser efter periodens utgang

e Enersize ingar ett avtal med Hankook Tire Jianxing Co., Ltd. ("Hankook”). Avtalet ar det forsta avtalet
som skrivits avseende LEAQS i Kina och det férsta som har tecknats direkt med kund i Kina utan
samarbetspartner som mellanhand. Avtalet avser ett pilotprojekt av Enersizes lackagesokning med hjalp
av LEAQS pa en begradnsad del av Hankooks fabrik i syfte att visa vilken niva pa energibesparingarna som
uppnas.
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Enersize erhaller ytterligare en order genom Momentum. Denna gang avseende Stora Ensos fabrik i
Skutskar. Ordern infattar lackagesdkning med hjélp av Enersizes molntjanst LEAQS och kan darefter
utokas till att dven inkludera reparation av identifierade lackage.

Enersize och dess kinesiska samarbetspartner Beijing Jointeam International Energy Tech.Co.,Ltd
("JoinTeam”) ingar ett Letter of Intent (LOI) avseende utdkat samarbete parterna emellan. Avsikten &r
att JoinTeam framgent skall agera som fullskalig partner till Enersize pa den kinesiska marknaden genom
sjalvstandig distribution och forsaljning av Enersizes fullskaliga produktportfél;.

Enersize ingar ett avtal med Aktiebolaget SKF ("SKF”) avseende ett licensavtal gédllande mjukvaran
Enersize Q+ Advanced. Avtalet dr det forsta i sitt slag och bygger pa Enersizes nya affarsmodell och
produktportfolj.

Enersize offentliggdr arsredovisning for rakenskapsaret 2018. Arsredovisningen, som finns tillgénglig pa
svenska och finska, finns tillgdnglig pa bolagets hemsida (www.enersize.com).

Enersize haller arsstamma. Kommuniké med sammanfattning av fattade beslut finns tillgdanglig pa
Enersizes hemsida (www.enersize.com).

Enersize pakallar och erhaller utbetalning om totalt 2,5 MSEK inom ramen for det finansieringsavtal som
har ingatts med Formue Nord.

Kommande ekonomiska rapporter

Halvarsrapport 2019-08-23
Summering av Q3 2019-11-22
Bokslutskommuniké 2020-03-20
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Styrelsens ordférande Thomas Bengtsson

Enersize genomgar stora forandringar och har nu ett 6verordnat fokus:
att skapa nya och fler affarer. Det var behovet av ett 6kat fokus pa fler
affarer som ledde fram till forvarvet av LEAQS. Det senaste aret har mitt
huvudsakliga arbete som ledamot i Enersizes styrelse kretsat kring
forvarvet och integrationen av LEAQS. Nar LEAQS och Enersize nu ar
integrerade och med affarsmodellen utvidgad med riktiga
abonnemangstjanster sa har jag tagit 6ver ordférandeskapet i Enersize
for att fokusera just pa tillvaxt genom fler affarer och med
samarbetspartners, samt for att skapa en sund finansieringssituation for
bolaget.

Enersize efterstravar nu att inga samarbetsavtal med stora tjansteféretag inom industriellt underhall (facility-
managers / industrial maintenance) fér att pa ett kostnadseffektivt satt na ut till valdigt manga potentiella kunder
och gora affarer med dem som har en direkt betalningsvilja fér att uppna ett battre kassaflode. Med denna
modell sa finns ekonomiska incitament for saval underhallsforetagen som for slutkunderna och det finns gott om
potentiella kunder i vart ndromrade, Europa. Potentialen i att effektivisera och visualisera energiférlusterna i
tryckluft ar mycket stor, saval ekonomiskt som miljomassigt. Att salja in besparingar ar ibland utmanande dven
da lonsamheten ar uppenbar for kund men det handlar ocksa om att tydliggora tjansten och produktionssakerhet
m.m. Enersize erbjudande ligger helt ratt i tiden och den nya produktserie som tagits fram ska féorhoppningsvis
tilltala manga kunder.

Ett kortsiktigt mal for Enersize ar nu att teckna avtal med ett par nyckelaktorer inom facility-management och i
kombination med fler direkta kundavtal, sd som Enersize redan visat flera exempel pa under 2019, sa finns en
plattform for fler affarer. Nar sddana avtal kommit pa plats och styrelsen efter en tid fatt mojlighet att analysera
utvecklingen for dessa sa kommer det att finnas battre underlag for styrelsen att kunna faststélla langsiktiga
malsattningar for Enersize.

Under ledning av Anders Sjogren sa har Enersize nu ett starkt team med ratt kompetens fér uppgiften och jag
upplever en valdigt positiv anda och driv att leverera och fa till affarer vilket jag stodjer och tycker ar valdigt kul.
Jag valkomnar ocksa Martin Sturesson som ny ledamot i styrelsen dar vi far en bra forstarkning nar det kommer
till ekonomistyrning och affarsmassighet.

Bolaget har dragit ner kraftigt pa kostnadsnivan. Styrelse och VD kommer att fortsidtta det arbetet. Den nya
affarsmodellen dar kunder ska betala tidigt och tdcka Enersizes kostnader tidigare, i kombination med att fler
kunder nas via samarbetsavtal och med mer verksamhet ndra geografiskt, ska pa sikt ge resultat.
Finansieringsavtalet som bolaget ingick med Formue Nord sidkrade férvarvet av LEAQS och kommande behov av
rorelsekapital men metoden att finansiera bolaget med konvertibler har den senaste tiden tyvérr inte gynnat
aktiedgarna. Styrelsen analyserar |6pande hur Enersizes kommande intjaningsformaga och kapitalbehov
forvantas utvecklas. Baserat pa detta sa analyseras nu ocksa alternativ till konvertibelfinansieringen som kan
komma att féreslas om det bedoms gynna aktiedgarna och bolagets utveckling framover. Enersizes erbjudande
ligger helt ratt i tiden, marknadsutsikterna ser goda ut och bolaget formas nu fér att na ut till fler kunder.

Thomas Bengtsson

Styrelseordférande, Enersize Oyj
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VD Anders Sjogren redogor for det forsta kvartalet 2019

Det forsta kvartalet 2019 har nu passerat. Vi har bedrivit verksamheten i ett hogt tempo
och har under perioden kunnat publicera nagra goda nyheter trots att mycket fokus har
gatt at till att omforma bolagets affirsmodell och kostnadsstruktur.

Sedan jag tilltratt som VD har jag tillsammans med styrelsen omformat Enersize fran
grunden. Jag vill har beratta lite mer om vad vi har gjort och varfor eftersom det ar
vasentligt for att forsta vara forutsattningar och vagen framat. Innan jag tog éver som
VD, var verksamheten i allt vasentligt fokuserat pa den kinesiska marknaden och rena
vinstdelningsprojekt. Man hade fran styrelsens sida redan tidigare en ambition och
malsattning om att expandera i Europa och att dar ga dver till en licensmodell, men den
kinesiska satsningen kravde mer resurser och tid dn vantat vilket gjorde att satsningen
inte realiserades samtidigt som de kinesiska projekten inte heller utvecklade sig i onskvard takt. Efter
omformandet av bolaget och férvarvet av LEAQS &r vi nu redo att realisera den europeiska satsningen och
dessutom battre rustade med en komplett produktportfélj anpassad till licensférsdljning i abonnemangsform.
De kinesiska projekten lever kvar men vi har flyttat mer ansvar till de lokala kinesiska partnerna och dven 6ppnat
upp for att i stérre utstrackning anvdnda licensmodellen i Kina.

D3 Enersize kopte LEAQS i hostas fick vi med Daniel Winklers och Bo Kuraas natverk och erfarenheter helt nya
mojligheter for Europaaffaren. En avgérande del av omstdpningen av bolaget har varit att ta fram en ny
paketering av Enersizes monitoreringssystem som vi nu kallar Q+ och som ska séljas i symbios med LEAQS. Vi har
hittat en prissattningsmodell av Q+ som partners och kunder ser som attraktiv och som samtidigt ar affarsmassigt
sund foér Enersize. En annan viktig komponent har varit att skapa strukturerad dokumentation och
marknadsmaterial for att utbilda och stétta forsaljningsorganisationerna hos vara nuvarande och framtida
partners. For licensaffaren ar nyckeln att skala upp forsaljningen genom partners som redan har pagaende
kundrelationer med tillverkningsféretag och som ser mojligheten att utvidga och férbattra sin affar gentemot
dessa. Da ar det A och O att paketering och prissdttning ar enkel och logisk, samt att Enersize kan stotta
processen fran inforséljning till att systemet koér hos kund med ett minimum av egna
resurser. Enersize erbjudande ligger helt ratt i tiden och den nya produktserien med Enersize Q+ och LEAQS i
abonnemangsform som tagits fram har redan tagits val emot i kunddiskussionerna.

Parallellt med detta arbeta har jag reducerat kostnaderna for bolaget och fokus har foérskjutits fran forskning
och utveckling mot affarsutveckling och saljarbete. Vi kommer fortsatt stotta affiren med teknikutveckling men
nu i en smartare och resurssnalare kostym. Pa Enersize har vi nu allt fokus pa kundnytta och vi arbetar stenhart
med att prioritera utvecklingsarbetet darefter.

Vi inledde aret med att meddela att viingatt ett strategiskt samarbete med Bo Kuraaoch hans
bolag BKU Consult. Att vi nu knutit en internationellt ledande expert inom omradet till Enersize starker var
formaga att genomfora befintliga kundprojekt effektivare, ger oss battre kravstallning pa var mjukvaruutveckling
och framforallt skapar ett starkt fértroende i tryckluftsbranschen saval som hos vara kunder.

| slutet av mars kunde vi meddela att vi erhallit en order via Momentum avseende lackagesdkning fran Stora
Ensos fabrik i Nymoélla och i april kunde vi félja upp detta med @nnu en order fran Momentum fér Stora Enso i
Skutskar. Dessa lackagesokningsprojekt genererar direkta intdkter for Enersize men dnnu viktigare sa ser jag
detta som ett bevis pa att nystarten for Enersize har paborjats. Detta visar dven att LEAQS ar en omtyckt produkt
som skapar lopande affarer for Enersize och att vart nya affarsuppldgg med stora aktoérer inom
industriféornédenheter och industriunderhdll som sjalvstandigt vidareférsiljer vara produkter verkligen
fungerar. Nasta steg ar att skala upp detta med fler aktérer som kan agera forséljningspartners pa bred front |
Europa.

| bérjan av april kunde vi meddela ytterligare ett avtal kopplat till LEAQS, denna gang i Kina med
dacktillverkaren Hankook. Det kdnns mycket spdnnande att rulla ut ett nytt avtal med Hankook och det ar ett
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genombrott for Enersize att ett avtal i Kina tecknas direkt med slutkund och det ar dven ett stort genombrott att
det ar uppbyggt pa en modell dar Enersize erhaller betalning redan fran start. Vi kommer i projektet att anvanda
bade LEAQS och Enersize Q+ for att visa hur mjukvarorna tillsammans kan astadkomma stérre energibesparingar.
Detta avtal ar ytterligare ett bevis att licensmodellen fungerar och har stor potential och skalbarhet dven i Kina.

Vi har dessutom under april kunnat meddela ytterligare ett viktigt avtal — denna gang ett avtal direkt med SKF i
Goteborg. Denna order ar speciell eftersom affaren kommer fran en langsiktig kundrelation till teamet bakom
LEAQS, men ar ett rent licensavtal for Q+ som utvecklats av Enersize redan fére LEAQS-forvarvet.

Sammanfattningsvis har det alltsa varit en kravande, intensiv men spannande period for Enersize och mig som
VD dér vi nu kommit sd Iangt att vi ser att var abonnemangsbaserade licensmodell bar. Nu arbetar vi hart for att
bibehalla det goda momentum som vi upplever i verksamheten och nyttja detta till att etablera fler viktiga
partneravtal for att med detta som grund under det kommande aret skala upp antalet licensaffarer och direkta
intakter.

Anders Sjogren

VD, Enersize Oyj

Certified Adviser
Sedermera Fondkommission
Telefon: +46(0)40-615 14 10
E-post: ca@sedermera.se

For mer information om Enersize, vanligen kontakta:
Anders Sjogren, VD

Telefon: +46(0)730-763 530

E-post: anders.sjogren@enersize.com

Enersize i korthet

Med egenutvecklad patentsékt automatiserad mjukvara Enersize Q+ for datainsamling och analys kan Enersize
ge 10-50 % energibesparing i industriella tryckluftssystem. Med Enersize Master far kunderna méjlighet att mdéta
och monitorera flera fabriker centralt. Genom det nyligen férvérvade Enersize LEAQS for Idckagekontroll har
foretaget tillgdng till data fragn 6ver 9 000 Idckageprojekt och tillhérande mer dn 4000 kunder globalt.
Kombinationen av féretagets mjukvarutjdnster kan éka kundernas energibesparingar pa befintliga projekt
samtidigt som de genererar direkta projekt-och licensintdkter. 90 % av tillverkningsindustrin anvdnder tryckluft
som utgor cirka 5 % av hela viirldens elkonsumtion. Bland Enersizes existerande kunder finns bl.a. en av vérldens
storsta tillverkare av plattskdrmar samt vdlkdnda biltillverkare och stdlverk. Bolaget har huvudkontor i
Helsingfors, sdljkontor i Géteborg samt ett utvecklingskontor i Lund. Bolaget dr noterat pG Nasdaq Stockholm
First North under ticker: ENERS. www.enersize.com
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