erersize

Enersize Oyj: Kvartalsredogorelse foér det tredje kvartalet 2017

Enersize Oyj ("Enersize”) avlagger hiarmed kvartalsredogorelse fér perioden juli — september 2017. Vanligen notera att detta
inte dr en finansiell rapport utan en redogérelse av de mest vasentliga hindelserna under det gangna kvartalet. | enlighet med
kraven i Nasdaq Stockholm First North regelverk slapper Enersize finansiella rapporter pa halv- och helarsbasis.

Vasentliga hdndelser under det tredje kvartalet 2017

e En kortdokumentar med miljéfokus som handlar om Enersizes arbete med att effektivisera tryckluftssystem i Kina publiceras.
Kortdokumentaren "Under Pressure” finns tillganglig har: https://www.youtube.com/watch?v=9UCjK8IvIEc

o Enersize meddelar att bolaget har pagaende férhandlingar med Enersize partner Venergy Ltd. avseende installation av Enersizes teknik
i en kinesisk fabrik verksam inom tillverkning av polyesterfiber.

Visentliga hidndelser efter periodens utgang

o Enersize har ingatt avtal med Scania om installation av Enersizes system fér matning och analys av industriella tryckluftssystem i
Scanias fabrik i S6dertéalje.

Projektoversikt per 2017-11-24

Nya avtal under 2017: 7st (Totalt ~57 MW)

Pagaende 6vervakningsprojekt: 2st

Projekt i besparingsfas: 2st (Totalt ~11MW)

Projekt i mat/analysfas: 8st (Totalt ~59 MW)

Pagaende installationer: 2st (Totalt ~6 MW)

Pagaende kunddialoger efter genomférda forstudier: 9st
Pagaende forstudier: 14st

Projektstorleken fér nya projekt under 2017 varierar fran under 1MW installerad kapacitet for det minsta projektet till Gver 35MW for det
stérsta projektet. Genomsnittlig fabriksstorlek ar ~7MW installerad tryckluftskapacitet (avser projekt i mat- eller besparingsfas).

Marknadsoversikt

Industry 4.0 &r en vanlig terminologi som beskriver den kade automation som kan ses inom tillverkningsindustrin. Tryckluft &r en vanlig metod
fér energidverforing inom tillverkningsfabriker globalt och i flera industrivertikaler. Cirka 90 procent av alla fabriker anvander tryckluft pa nagot
satt och i genomsnitt ar tryckluft hanforlig till cirka 10-35 procent av fabrikens elektricitetskostnad.



Den kinesiska tillverkningsindustrin &r den stérsta i varlden och drygt 10 procent av all energi i Kina anvands av tryckluftssystem. Det finns
direktiv direkt fran Kinas regering att minska energiférbrukningen i landet och den nya femarsplanen har som ambition att minska
energiférbrukningen med 15 procent och har ambitiésa malsattningar géllande luftkvalitet (i dagslaget nar knappt en femtedel av Kinas stader
upp den kvalitetsstandard som satts upp av kinesiska regeringen). Mot bakgrund av ovanstaende har Enersize valt att fokusera pa den
kinesiska marknaden. En annan anledning &r andelen energi fran kolkraftverk i Kina, vilken, trots det snabbt véxande antalet solkraftverk, &ar
dubbelt sa hog i Kina som i EU och nastan tio ganger hogre an i Sverige. Detta gor att bolagets engagemang ger en betydligt stérre positiv
miljdpaverkan i Kina. Kina vantas aven inféra en nationellt tickande marknad foér CO2-utsléappsratter i slutet pa 2017 vilket beddéms bidra
positivt till utvecklingen.

Marknaden for tryckluftsbesparing tenderar att vara lokal och sakna férmaga att uppna langsiktiga besparingar. Var analysmjukvara hanterar
tryckluftssystemet och tillhandahaller ett attraktivt erbjudande som marknaden svarar val pa; férbattrad stabilitet pa tryckluftssystemet,
energibesparing och sénkta energikostnader utan initial investering samt demonstration med &kta siffror hur energibesparing astadkommes.
Enersizes mjukvara och besparingar ar tilldmpbara éver industrisektorn och vara kunder representerar nu industrier inom bl.a. glas,
kemikalier, fordon, skdrmar och cement.

Kvartalsredogoérelse

I juni 2017 genomférde Enersize en fulltecknad nyemission om cirka 28 MSEK (fére emissionskostnader) och noterades pa Nasdaq Stockholm
First North.

| augusti 2017 lanserade Enersize en kortdokumentér tillsammans med Cleantech Invest Oyj avseende bolagets arbete i Kina.
Kortdokumentaren finns tillgénglig pa bolagets YouTube-kanal och &r ett bra sétt att fa veta mer om Enersizes verksamhet och mission:

https://www.youtube.com/watch?v=9UCjK8IvIEc

Den 14 september 2017 handelsstoppades Enersize och bolaget publicerade senare under handelsdagen information om en pagaende
forhandling om installation av bolagets system i syfte att effektivisera tryckluftssystemet pa en polyesterfabrik i Kina tilsammans med bolagets
partner i Shanghai, Venergy Ltd. Férhandlingarna pagar fortfarande vid tidpunkten fér publiceringen av denna kvartalssammanstélining och
offerten till kunden innefattar flera fasta och rérliga kostnadsférslag saval som méjligheten att 6ka kontraktsomfattningen i framtiden. Den
aktuella fabrikens tryckluftssystem forbrukar arligen éver 100 000 MWh.

Enersize har som malséttning att inga tre ytterligare kundavtal under det fiarde kvartalet 2017. Bolaget har ingatt sju kundavtal inom ett brett
spektrum av industrier under 2017, dér tre avtal ingicks i mars 2017, tre avtal ingicks i juni 2017 och ett under fjarde kvartalet. Fokus under
det tredje kvartalet 2017 har varit att leverera och driftsatta de levererade systemen. Vidare har Bolaget identifierat ytterligare potentiella
kunder dar bolaget dels genomfor férstudier och dels dar forstudier genomférts och dar Bolaget for I6pande dialoger i syfte att avtala om fler
kundavtal.

Finansiell utveckling under det tredje kvartalet
Inga ytterligare kundavtal har gatt in i vinstdelningsfas under perioden.
Kommande ekonomiska rapporter

Enersize meddelar harmed att bolagets bokslutskommuniké tidigarelaggs. Tidigare angivet datum for bokslutskommunikén for rakenskapsaret
2017 var 2018-03-27. Nytt datum for publicering &r 2018-03-23.

Arsstimma

Arsstdmma ar planerad att hallas den 26 april 2018.

VD Sami Mykkénen har ordet

Det ar valdigt trevligt att nu fa skriva mitt andra VD-ord som noterat bolag. Jag hoppas ni uppskattar denna kvartalssummering som vi har valt
att publicera som tillagg till de obligatoriska finansiella halvars- och helarsrapporterna.

Aven om Q3 inte bjudit pa lika mycket nyheter som Q1 och Q2 pagér arbetet fér fullt bakom kulisserna och hoppas kunna visa er resultaten av
det under de kommande tva kvartalen.

Utifran den information som slapptes i samband med bérsstoppet i september 2017 vet ni att vi har en pagaende férhandling for installation av
Enersize system i en fabrik for tillverkning av polyesterfiber. Denna fabrik har stor affairsméssig potential bade tack vare den stora installerade
tryckluftskapaciteten samt att fabrikens agare &ger ytterligare ett flertal fabriker. Férhandlingarna fortgar enligt plan och vi arbetar pa att
kunna sténga detta avtal. Sa fort vi har besked kommer vi att skicka ut ett pressmeddelande.

Jag glader mig aven sarskilt at vart kontrakt med Scania i Sédertalje. Trots att vi har Scania som delédgare genomférde de en djuplodande
genomgang av var teknik innan de bestdmde sig for att sjélva installera ett skarpt system. Under tiden har vi samarbete med Scania for att bli



annu battre pa att forsta hur kunderna resonerar och vilka problem de sjélva identifierar som svarlosta. Jag vill tacka teamet i S6dertalje for ett
givande samarbete, nu och framéver.

For de kontrakt vi tecknat sedan tidigare har de flesta redan blivit driftsatta och bérjat leverera matdata. Genomférda prelimindra analyser har
visat pa substantiella besparingar i samtliga fall, och i flera fall &ven visat pa stora brister i tryckluftsproduktionen. Fokus ligger nu pa att
fortsétta tillsammans med kunderna for att féra dessa projekt mot vinstdelning och kassaflode.

Pagaende vinstdelningsprojekt har utvecklat sig i langsammare takt &n vad som uppskattats initialt och vi har darfor férhandlat med kunderna
om utvidgning och férlangningar inom projektramarna for att kunna na initial uppskattade intaktsnivaer. Kunderna har i dessa férhandlingar
varit valdigt positiva till vara férslag och det ligger nu pa oss att vélja vilka méjligheter vi vill utnyttja framéver, baserat pa avkastningsmajlighet i
forhallande till tillgangliga resurser genom att fortsatta utveckla dessa befintliga projekt pa basta satt.

Just nu lagger vi dven fokus pa att férstarka var fysiska narvaro i Kina med att rekrytera nordisk personal med kinaerfarenhet for
heltidsplacering pa plats i Kina, nagot vi ser kommer underlatta &nnu tatare kund och partnerkontakter da kinesisk affarskultur &r valdigt
relationsinriktad.

Utvecklingsavdelningen i Lund bérjar fa upp farten och vi ser direkt en positiv paverkan pa analysutfallen desto mer kompetenta vara
analysverktyg blir. Vi har redan i liten skala borjat kéra automatiserade évervakningsprocesser hos befintliga kunder, vilket var ett annat mal vi
hade for 2017. Resultaten ar spannande och vi ser detta som en prioriterad utveckling i nartid dar vi siktar pa att automatiserad évervakning
ska vara i drift hos alla befintliga kunder under bérjan pa néasta ar, nagot som bade sparar resurser och 6kar kvaliteten.

Vi har som en del i var tillvaxtstrategi aktivt letat efter bolag med intressant teknik som ar applicerbart i var affarsmodell. Vi har som resultat av
detta arbete haft initiala diskussioner med sadana bolag som skulle kunna leda till férvarv som hade kompletterat var teknik och gjort vart
erbjudande annu mer attraktivt for kunderna.

Installations- och besparingsteamet boérjar ocksa fa upp farten betydligt. Vi ser att vi gjort ett antal mycket lyckade rekryteringar har som
kommer utgéra en bra grund for fortsatt expansion bade i Kina och i Europa. Initialt har vi under aret upplevt att projekten fortskridit
langsammare an vi tidigare uppskattat, bl.a. pa grund av bristande processer for kvalitetssakring och férdrojningar i kundernas
beslutsprocesser. | nuldget anser vi att vi kommit upp i den avsedda taken i projektgenomférandet tack vare forbattrade processer och
dokumentation och vi vantar oss darfor se kassaflédeseffekterna av detta under 2018. Alla vara erfarenheter anvands for att bade 6ka var
egen effektivitet och for att skapa viktig know-how mot eventuella framtida konkurrenter.

Precis som tidigare &r vara partner i Kina fortsatt positiva om marknadsutvecklingen dar digitaliseringen av tillverkningsindustrin véxer
snabbare &n takten som den befintliga leverantérsbasen hinner exploateras. Fran politiskt hall syns ingen avmattning avseende
energieffektivisering och minskande CO2-utslépp. Snarare tvartom har Kina tagit pa sig en global ledarroll i fér detta. De diskussionerna om
fordjupade samarbeten med vara kinesiska partners i form av Joint-Ventures fortgar och vi hoppas kunna presentera mer konkreta planer
under de kommande tva kvartalen.

Vi far manga fragor direkt fran er aktiedgare och férscker alltid svara inom de ramar regelverket tillater. De vanligaste fragorna jag far fran er
aktiedgare ar; nar kommer nasta kontrakt, kommer ni teckna 10 avtal i ar och hur planerar ni att kunna skala upp med en ¢kad mangd nya
kontrakt under nésta ar.

Jag tar darfor tillfallet i akt att fortydliga nagra av era vanligaste fragor har.

Malen vi har satt upp &r arbetsmal som vi bedémer som realistiska att uppna och som ligger i linje fér den utveckling av bolaget som vi sjélva
onskar uppna. Med det sagt sa ar det ocksa sjalvklart att vi prioriterar att Iagga mer tid och fokus pa att landa storre kontrakt och kontrakt som
ger oss ingangar till nya kunder med fler potentiella fabriker.

Som jamférelse sa omfattade det storsta kontraktet vi tecknade under 2017 en installerad kapacitet som motsvarar 10 projekt i samma
genomsnittsstorlek som évriga nya projekt under 2017. Att vi hellre prioriterar vara resurser mot denna typ av projekt an att sprida dem pa
flera mindre ar for oss ett sjalvklart val.

| ljuset av detta ar det sjalvklart att stora och langsiktiga projekt ar viktigare for oss &n att fokusera pa att na upp till ett visst antal projekt. Vi
prioriterar dven att teckna kontrakt med for oss s& gynnsamma villkor som mgjligt, nagot som ibland tar lite I&angre tid men ger en béttre
langsiktig avkastning. Vi hoppas att &ven investerarna delar och férstar denna affarsmassiga syn.

Med det sagt sa siktar jag sjélvklart pa 10 nya avtal i ar, &ven om det i slutdndan &r hur snabb kunden &r pa att satta sin signatur pa de
slutliga avtalen som avgér, en faktor vi inte alltid kan kontrollera och som kan paverkas av manga saker daribland interna beslutsprocesser
med manga inblandande pa kundsidan.

Just majligheten att utvidga fran en fabrik till flera fabriker hos samma kund efter ett framgangsrikt forsta projekt svarar pa en av de andra
fragorna, hur vi tror ska klara av 6ka takten under 2018. En annan del av svaret &r att vara partner far lattare och lattare att motivera bade att
skala upp sina séljanstrangningar och lattare att visa nya kunder dokumenterat uppnadda resultat med kédnda kunder pa deras
hemmamarknad. Som ni &ven kan se i var projektsammanstallning har vi ett stort antal projekt under diskussion. Allt detta sammantaget ger
det nédvandiga underlaget for att 6ka takten pa tecknade kontrakt tillrackligt.

| det snabbt forandrande landskap som vi arbetar i kommer vinnaren att bli den som snabbast anpassar sig och samtidigt kan halla en stark
position med unik teknik. Vi har en unik position och ett bra férsprang som pa nagra ars sikt kan goéra Enersize till ett mycket framgangsrikt
mjukvarubolag.



Sami Mykkéanen

VD, Enersize Oyj

Certified Adviser

Sedermera Fondkommission &r bolagets Certified Adviser.
For mer information om Enersize, vanligen kontakta:
Christian Merheim, styrelseordférande

Tel: +46(0)708-182 853

E-mail: christian.merheim@enersize.com

Or (English only)

Sami Mykkanen, CEO

Tel: +358 405 59 90 47

E-mail: sami.mykkanen@enersize.com

Denna information &r sédan information som Enersize Oyj ar skyldigt att offentliggéra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning.
Informationen ldmnades, genom ovanstaende kontaktpersons forsorg, for offentliggérande den 27 november 2017.

Om Enersize Oyj

Enersize &r ett finskt bolag inom energibesparingssektorn. Genom en egenutvecklad mjukvara fér datainsamling och analys astadkommer
Enersize upp till 30 procent energibesparing i industriella tryckluftssystem. Industriell tryckluft utgér fem procent av hela vérldens elkonsumtion
och anvénds i 90 procent av alla fabriker. Enersize delar fértjénsten av energibesparingen med kunden, som inte behéver betala nagot fér
I6sningen utan enbart dela med sig av gjorda besparingar. Bland Enersizes existerande kunder finns bl.a. en av védrldens stérsta tillverkare av
plattskédrmar samt vélkénda biltillverkare och stalverk. Bolaget har huvudkontor i Helsingfors samt ett utvecklingskontor i Lund. Enersize &r

noterat pa Nasdaq Stockholm First North.



