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Enersize Oyj: Kvartalsredogorelse for det forsta kvartalet 2018

Enersize Oyj (”Enersize”) avldagger harmed kvartalsredogorelse fér perioden januari — mars 2018. Vanligen
notera att detta inte dr en finansiell rapport utan en redogorelse av de mest vasentliga handelserna under det
gangna kvartalet. | enlighet med kraven i Nasdaq Stockholm First Norths regelverk slapper Enersize finansiella
rapporter pa halv- och helarsbasis.

Vasentliga hdandelser under det forsta kvartalet 2018

e Enersize ingar i borjan av februari 2018 avtal med Durr Systems AG, en del av Diurr Group, om
utnyttjande av bolagets system for matning, analys och effektiviseering av tryckluftssystemet i
Durr Groups fabrikscampus/huvudkontor i Bietigheim-Bissingen, Tyskland.

e  Enersize rekryterar i mars 2018 en Vice President Operations, China samt en huvudprojektledare for
den kinesiska verksamheten. Bada kommer utga fran Shanghai.

e |slutetav mars 2018 offentliggdr Enersize nyheten om att bolaget haft ett tekniskt genombrott och med
anledning av detta har ldmnat in tvd patentansdkningar av stor strategisk betydelse for bolagets
verksamhet. Patentansokningarna avser dels en metod foér simulering och utvardering av
kompressorsystem samt dels en metod for analys av energieffektivitet och orsakssamband i
kompressorsystem. Bada patentansokningarna har lamnats in parallellt i Sverige och Kina.

e Enersize meddelar i slutet av mars att, med anledning av de mdjligheter som Oppnar sig genom det
tekniska genombrottet och de strategiska patentansékningarna, avser bolaget att utveckla sin
afféarsmodell, malbild och tillvaxtstrategi med fokus mot tillvdxt genom licensavtal. Enersize kommer
aven fran och med nu kunna erbjuda tekniken till nya och befintliga kunder pa licensbasis samt utnyttja
den i pagdende projekt.

e Enersize publicerar i slutet av mars 2018 en Oversikt 6ver hur bolagets pagaende kundprojekt har
utvecklats. Enersize presenterar dven en uppdaterad 6versikt 6ver nuvarande forsaljningspipeline for
den kinesiska marknaden.

Viasentliga hdandelser efter periodens utgang

e Den 4 april 2018 kallar Enersize till arsstamma. Fullstandig kallelse med foreslagna beslut finns tillganglig
pa bolagets hemsida (www.enersize.com).

e Den 23 april 2018 ingar Enersize ett fyradrigt vinsdelningsavtal med Foton Cummins.
Avtalet har ingdtts med bolagets kinesiska partner Beijing Join Team Energy & Environment som
kontraktsmellanhand och samarbetspartner. Vinstdelningsavtalet har tecknats som en fortsattning pa
befintligt installationsavtal med Beijing Foton Cummins. Fabriken anvander mellan 7 000-8 000 MWh/ar,
besparingarna berdknas kunna uppga till 20-30% varav Enersizes del av de totala besparingarna
uppskattas till cirka 50%.

e Den26april 2018 halls drsstimma i Enersize. Kommuniké med fattade beslut finns tillganglig pa bolagets
hemsida (www.enersize.com). Alla beslut fattades i enighet.

Projektoversikt per 2018-03-31
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Nedan presenteras 6versikt av potentialen samt utvecklingen i Enersizes pagdende kundprojekt och
vinstdelningsavtal fram till 2018-03-31.
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Wy - Installationsavtal
I - Kunddiskussioner, vinstdelning

= Projektuppskjutande, avser:

Yofa, ombyggnad av fabrik, klardatum okant.
- Y Foton, ombyggnad av fabrik, klar Q2 2018
! - Vinstdelningstermer faststallda BBMG,ombyggnad av fabrik, klart Mars 2018
- Pagaende vinstdelning
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Dlirr

Industri

Elektronik
Stal
Fordon
Glas
Glas
Elektronik
Cement
Motorer
Fiber
Elektronik
Medical
Fiber
Fordon

Tillverkning

Fabriksstorlek
Large (4-9MW)
Medium (1-3MW)
Medium (1-3MW)
Large (4-9MW)
Medium (1-3MW)
XXXL (>35MW)
Medium (1-3MW)
Medium (1-3MW)
Large (4-9MW)
Small (<1IMW)
Medium (1-3MW)
XL" (10-20MW)
Large (4-9MW)

Small (<1IMW)

Ungefarlig
arsférbrukning

20.000 - 60.000 MWh
5.000 - 20.000 MWh
5.000 - 20.000 MWh
20.000 - 60.000 MWh
5.000 - 20.000 MWh

>20.000 MWh
5.000 - 20.000 MWh
5.000 - 20.000 MWh
20.000 - 60.000 MWh

<6.000 MWh
5.000 - 20.000 MWh

50.000 - 150.000 MWh
20.000 - 60.000 MWh

<6.000 MWh

* Nuvarande installationsavtal och matningar avser 6MW av total ca 20MW installerad kapacitet

Kund sedan

Mar 2017
Mar 2017
Mar 2017
Jun 2017
Jun 2017
Jun 2017
Nov 2017
Okt 2017

Feb 2018
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Marknadséversikt*

Marknaden for effektivisering av industriella tryckluftssystem har stor potential. Den globala elanvandningen for
att driva tryckluftssystem uppskattas till cirka 2 000 miljarder SEK per ar. Den storsta delen av elanvindningen
utgors av drift av stora system (>0,5MW). Dessa star fér 1 % av de installerade systemen men anvénder sig av
cirka 53 % av den totala energianviandningen, genomsnittlig systemstorlek for dessa system ar 1IMW/fabrik. Med
30 % besparingspotential enbart for de 1 % stdrsta installationerna, som ar Enersizes fokus, ar den arliga

besparingspotentialen cirka 300 miljarder SEK.

Installerad Kapacitet Total Energianvandning

>0,5 MW
>60,000 Kompressorer "1%

Genomsnittlig av alla system
installationsstorlek =
1MW

<0,5MW ~99%

>5.000,000 avalla system
Kompressorer

Marknaden for industriella tryckluftssystem forvantas védxa kraftigt framover. Den arliga forsaljningen av
centrifugalkompressorer, den vanligaste typen i de allra storsta installationerna, forvantas vaxa till 6ver
50 miljarder SEK arligen till 2024. Forsdljningen av skruvkompressorer, den vanligaste typen i stora och
medelstora installationer forvantas vaxa fran 65 miljarder SEK per ar 2016, till 90 miljarder SEK per ar till 2021.

Den operativa livslangden for en kompressorinstallation kan vara upp till 20 ar. Detta innebar att det pa
marknaden idag finns en stor andel gamla ineffektiva kompressorinstallationer. Under en kompressors livstid
utgdrs mer an 70 % av totalkostnaden av energikostnader. Inképskostnaden for en kompressor kan i vissa fall
utgéra under 10 % av livscykelkostnaden, resterande del utgérs av underhall och reparationer. Den stérsta
andelen av alla industriella tryckluftssystem opererar valdigt ineffektivt vilket i manga fall ger en kapacitetsbrist.
Systemeffektivisering ar idag den framsta konkurrenten till nyinvestering i kompressorkapacitet, det ar snabbare,
mycket billigare, sparar mer energi och minskar utslapp an uppgraderingar till nya kompressorer.

Kvartalsredogorelse
Enersize ingar i borjan av februari 2018 avtal med Dirr Systems AG, en del av Diirr Group, om utnyttjande av
bolagets system for matning, analys och effektiviseering av tryckluftssystemet i Dirr Groups

! Kallor fér marknadsdata. I. approximated from data from US Energy Department (US data), “United States Electric Motor Systems Market
opportunities Assesment”, numbers estimated on 4% of global electricity usage. Il. Global Market Insights, Inc, Sellbyville, Delaware, - Centrifugal Air
Compressor Market is set to exceed USD 7 billion by 2024; according to a new research report by Global Market Insights, Inc. High growth in the Asia
Pacific automotive industry will drive the centrifugal air compressor market by 2024. 1ll. Markets & Markets. The report "Screw Compressor Market
by Type (Oil-free, Oil-Injected), Stage (Single, Multi), Technology (Stationary, Portable), End-User (Chemical & Petrochemicals, Food & Beverage,
Mining & Metals, Oil & Gas, Automotive, Power), & by Region - Global Forecast to 2021", The screw compressor market is expected to grow from an
estimated USD 7.99 Billion in 2016 to USD 11.01 Billion by 2021
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fabrikscampus/huvudkontor i Bietigheim-Bissingen, Tyskland. Enersize har sedan tidigare installerat en
demoversion i Dlrr Groups fabrik for utveckling. Malsattningen med demoversionen var att kunna testkora nya
algoritmer och automatiserad analys. Genom demoversionen kunde det pavisas en optimeringspotential och
med anledning av den med Enersizes system pavisade optimeringspotentialen ingick Dirr Systems AG och
Enersize avtal om att utdka demonstrationsavtalet till ett fullstdndigt installations- och
energieffektiviseringsprojekt. Avtalet ar upplagt som ett ramavtal dar Dirr Systems AG och Enersize kommer
dela fortjansten fran uppnadda besparingar lika mellan parterna. Genomférande av enskilda besparingsatgarder
kommer beslutas om individuellt inom avtalets ramar.

Enersize rekryterar i mars 2018 en Vice President Operations, China samt en huvudprojektledare for den
kinesiska verksamheten. Tjansten som Vice President Operation, China med placering i Shanghai ar nyinrattad
och syftar till att skapa optimala forutsattningar for bade Enersizes nyforsaljning gentemot kinesiska kunder saval
som att accelerera pagaende projekt. Huvudprojektledaren kommer att arbeta under Vice President Operations,
China med bade kundkontakt samt ansvar for det organisatoriska genomforandet av kundprojekt i Kina.

| slutet av mars 2018 ldmnar Enersize in tva patentansokningar av stor strategisk betydelse foér bolagets
verksamhet. Patentansdkningarna avser dels en metod for simulering och utvardering av kompressorsystem
samt dels en metod for analys av energieffektivitet och orsakssamband i kompressorsystem. Bada
patentansokningarna har lamnats in parallellt i Sverige och Kina. Uppfinningarna innebdr att analys av
produktionseffektivitet, kompressorutnyttjande och matchning mot forbrukning av tryckluft kan automatiseras.
Att utféra denna typ av analys med pa marknaden tillgangliga metoder &r ett tidskrdvande arbete som kraver
djup expertkunskap som dven ger en ofullstéandig och bristfallig bild av felaktiga installningar, systembrister samt
orsakssamband och férbattringsmajligheter.

Enersize nya uppfinningar innebér att bolaget har natt en sddan automatiseringsgrad att det nu pa fabriksniva
och dessutom utan assistans kan goras den nédvandiga analysen. Att analysen nu kan utféras automatiskt istallet
for manuellt gor att analysen dven kan ske i realtid, vilket ger stora fordelar i samband med till exempel
produktionsforandringar. Vidare mojliggdr detta dven kontinuerlig systemovervakning och automatiserad
avvikelse- och ineffektivitetsdetektering.

Med anledning av de mojligheter som Gppnar sig genom de strategiska patentansdkningarna, avser Enersize att
utveckla sin affarsmodell, malbild och tillvaxtstrategi med fokus mot tillvéaxt genom licensavtal. Enersize kommer
aven fran och med nu kunna erbjuda tekniken till nya och befintliga kunder pa licensbasis samt utnyttja den i
pagdende projekt, vilket innebar att bolaget redan under det forsta kvartalet 2018 har natt malsattningen att ha
en automatiserad mjukvara som kan utlicensieras. For att utnyttja denna férdel avser Enersize att tidigarelagga

uppbyggnaden av en anpassad internationell forsaljningsorganisation.

En tidigarelagd lansering av autonom mjukvara och uppbyggnad av en anpassad forsaljningsorganisation
tillsammans med en aktiv patentstrategi kan komma att innebdra en tidigareldggning av vissa kostnader.
Forutsatt att kapitalmarknaden och bolagets situation ar den ratta, kan detta innebara att Enersize valjer att i
framtiden genomfdra ytterligare kapitalanskaffning for att kunna accelerera bolagsutvecklingen och skapa en
marknadsledande position inom mjukvara fér analys- och skoétsel av industriella tryckluftssystem samt for att
skapa hinder gentemot eventuella efterféljande konkurrenter i segmentet.

Enersize bedomer att marknaden till stérre delen &r kommersiellt orord och att bolaget star i en unik position for
att kunna utnyttja detta. Bolagets nya malsattning &r att bli absolut ledande pa marknaden fér mjukvaror
avseende matning, analys, 6vervakning och skotsel av industriella tryckluftssystem. Detta kommer framgent att
utgora bolagets framtida huvudfokus for tillvaxt.
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Enersize kommer att lata den kinesiska projektverksamheten fortsatta vaxa organiskt i linje med tidigare planer
och strategier samt dven utvidga projektverksamheten riktad mot de allra storsta fabrikerna till nya geografiska
marknader. Med grund i de inldmnade patentansdkningarna och eventuella vytterligare framtida
patentansékningarna kommer Enersize nu att rikta in sig mot att bygga ett fullskaligt immaterialrattsligt skyddat
mjukvaruerbjudande som huvudsaklig framtida tillvaxtstrategi baserad pa licensiering. Enersize avser att sa langt
som mojligt bygga aven licensmodellen med en inriktning mot delning av uppnadda besparingar vilket ger
kunderna en garanti att licenskostnaderna aldrig kommer 6verstiga eventuella besparingsmajligheter. Bolagets
styrelse anser att detta ger mojlighet till hogre genomsnittliga licensintikter fran kunder samt underlattar
inforsaljning.

Finansiell utveckling under det forsta kvartalet 2018
Inga ytterligare kundavtal har gatt in i vinstdelningsfas under perioden.

Kommande ekonomiska rapporter
e Halvarsrapport 2018-08-28
e Summering av Q3 2018-10-30
e Bokslutskommuniké 2019-03-26
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VD Sami Mykkanen har ordet

Det forsta kvartalet 2018 har nu passerat och det har varit ett hdandelserikt kvartal
for Enersize som tagit tydliga kliv framat i sin utveckling och tillvaxtstrategi. Vi
slappte var bokslutskommuniké fér lite mer an en manad sedan och i samband
med det slappte vi dven information om status och historik 6ver pagdende projekt
samt information om hur det tekniska genombrott som gjorts av var forsknings-
och utvecklingsavdelning i Lund paverkar var strategi.

Information inkluderade alla handelser under forsta kvartalet och dven handelser

dérefter s& denna kvartalsuppdatering innehaller utéver vad som tidigare

. kommunicerats egentligen bara den senaste nyheten om att vi nu avtalat om

villkoren for vinstdelning i Foton Cummins-projektet. Det dr en nog sa viktig nyhet fér den visar att vi kan ga
vidare fran installationsavtal till vinstdelningsavtal. Nu ar malet att s3 fort som moijligt féra 6ver ovriga

installationsavtal till vinstdelningsavtal for att darefter slutfora besparingsatgarderna och skapa intakter.

Det tekniska genombrottet vi gjort innebdr bade att vi har kunnat lamna in tva strategiskt viktiga
patentansokningar for att ge oss ett immaterialrattsligt skydd, men dven att vi nu har kunnat borja anvanda var
den nya tekniken i saval pagaende som nya projekt. Tekniken ger oss mojlighet att accelerera bade projekt och
forséljning samt att na vara utvecklingsmal om en autonom mjukvara tidigare. Darigenom ligger vi pa tekniksidan
fore var initiala tidsplan. Vi har dessutom en bra pipeline med pagdende installationsavtal som vi bedémer
kommer att ge oss utvaxling under det kommande aret i form av vinstdelningsavtal samt en stor pipeline med
pagaende diskussioner med nya potentiella kunder. For de nya kunderna arbetar vi med en malsattning att kunna
ga direkt till vinstdelningsavtal utan att forst behéva ga védgen via installationsavtal.

Inom tillverkningsindustrin ar langa cykeltider vanligt, vilket innebar att det ligger mycket arbete och ménga
moten bakom varje avtal. Arbete och tid som inte syns forran vi har fatt signaturen pa papper och kan ga ut med
nyheten till er aktiedgare. Fordelen ar att dven ataganden ar 6ver langa cykler dar ett flerarigt vinstdelningsavtal,
tack vare var mjukvara, kommer att ge intdkter under lang tid framover utan storre resursatgang eller ataganden.
Genom att bygga upp en vixande portfélj av pagaende vinstdelningsavtal sdkrar vi intdkter med hég marginal
under de kommande aren.

Vi har dven haft var arliga bolagsstimma, som detta ar holls i Helsingfors. P& bolagsstamman héll jag och var
ordférande Christian Merheim en presentation 6ver bolaget. Om ni inte redan last den sa kan ni ladda ner den
har: https://mb.cision.com/Public/15739/2506596/82474fd8b121eadb.pdf. Jag rekommenderar er varmt att
lasa igenom den sa far ni bade en bra bild av bolagets nuldge samt dven en detaljerad genomgang av marknaden

och marknadsstorleken.

Sedan hosten 2017 har vi haft en demoversion av var automatiserade analysmjukvara installerad hos Diirr Group,
diér en av vara deldgare ar huvudagare. | februari 2018 tecknade vi ett avtal om fullstindigt
energieffektiviseringsprojekt med vinstdelning da Enersize mjukvara visat att systemet som av kunden uppfattats
som valdigt effektivt hade flera storre optimeringsmojligheter. Med denna installation har vi nu tvd nya
installationer i Europa, nagot som visar att var teknik passar lika bra till den typ av tryckluftsinstallationer vi ser i
europeiska fabriker saval som i Kina.

Enersize har under en langre tid haft fokus pa att utveckla en autonom mjukvara for kommersiell licensiering.
Som ovan namnt meddelade vi i mars 2018 om det tekniska genombrott som gjorts och vi valde med anledning
dérav att lamna in tva patentansdkningar som bedoms vara av stor strategisk betydelse for Enersize.
Ansokningarna avser dels en metod fér simulering och utvardering av kompressorsystem samt dels en metod for
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analys av energieffektivitet och orsakssamband i kompressorsystem. Vi bedoémer, tillsammans med vart
patentombud, att sannolikheten foér att patentansdkningarna kommer att godkdnnas dr mycket god och att
patenten kommer ge ett starkt skydd fér vara uppfinningar.

Den nya tekniken innebar att det automatiskt pa fabriksnivda kan goras den nodvandiga analysen av
kompressorsystemen. Att analysen nu kan utforas automatiskt istdllet for manuellt gér att analysen dven kan ske
i realtid, vilket mojliggor kontinuerlig systemdovervakning.

De tekniska genombrotten medfér att vi har tagit ett stort steg mot att ha vart huvudfokus gentemot mjukvaror
med malet att bli dominerande pa marknaden for optimering och management av industriella tryckluftssystem.
Vi bedomer att marknaden till stérsta delen dr kommersiellt orérd och att vi star i en unik position for att kunna
utnyttja detta. Var nya malsattning ar darfor att bli absolut ledande pa marknaden fér mjukvaror avseende
matning, analys, 6vervakning och skoétsel av industriella tryckluftssystem. Detta kommer framgent att utgéra var
huvudfokus for tillvaxt.

Vi har under kvartalet finslipat var operativa verksamhet med storre personella resurser, storre narvaro i Kina,
battre analysmjukvara, battre organisatoriska processer och verktyg samt i bolaget efter hand uppbyggd kunskap
och erfarenhet. Detta innebar att ett mindre avtal av vara installationsavtal forvantas ga in i vinstdelningsfas
redan under det andra kvartalet 2018 foljt av ett storre antal projekt som véntas ga in i vinstdelning under det
andra halvaret 2018. Foton Cummins var det forsta avtalet som gick vidare till vinstdelning under Q2 2018. Jag
ser med tillforsikt fram emot utvecklingen inom vara kundprojekt.

For ett antal ar sedan var Enersize ett rent energimatteknikbolag. De senaste aren har vi gatt fran ren matteknik
till att bli analysexperter inom tryckluft och nu, med dessa tekniska genombrott, patentansdkningar och
uppdateringar av var strategi och utvecklingsplan, sa tar vi steget till att kunna erbjuda automatiserade I6sningar.
Det har varit en valdigt givande resa sa har langt och jag ser med stor tillforsikt pa vad vi kan astadkomma i
framtiden, bade med Enersize som bolag och genom att aktivt hjalpa tillverkande industri 6ver hela vérlden att
pa ett enkelt och [6nsamt satt minska sin energiforbrukning och sitt koldioxidavtryck.

Listan pa nya mojliga kundfabriker vaxer stadigt och vi for manga aktiva kunddialoger samt dialoger for att utoka
vart partnernatverk bade i Kina men dven Europa och 6vriga varlden. Jag ser ett spdnnande och handelserikt ar
framfor oss som jag forvantar mig kommer innebéra rejala kliv framat for Enersize.

Sami Mykkanen
VD, Enersize Oyj
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Certified Adviser

Sedermera Fondkommission ar bolagets Certified Adviser.

F6r mer information om Enersize, vanligen kontakta:
Christian Merheim, styrelseordférande

Tel: +46(0)708-182 853

E-mail: christian.merheim@enersize.com

Or (English only)

Sami Mykkanen, CEO

Tel: +358 405 59 90 47

E-mail: sami.mykkanen@enersize.com

Enersize i korthet

Med egenutvecklad patentsékt automatiserad mjukvara fér datainsamling och analys kan Enersize ge 10-50 %
energibesparing i industriella tryckluftssystem. 90 % av tillverkningsindustrin anvénder tryckluft som utgér cirka
5% av hela vdrldens elkonsumtion. Bland Enersizes existerande kunder finns bl.a. en av vdrldens stérsta tillverkare
av plattskdrmar samt vdlkdnda biltillverkare och stdlverk. Bolaget har huvudkontor i Helsingfors samt ett
utvecklingskontor i Lund. Bolaget dr noterat pd Nasdaq Stockholm First North under ticker:

ENERS. www.enersize.com




